
FINANZAS Y PRECIOS

ESTRATEGIA EMPRESARIAL

El nuevo Core
financiero
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Definir tu sueldo mínimo 
emocional. (Cuanto quieres 

ganar VS. cuanto te 
permites ganar)

¿Qué relación tienes con tu 
dinero y tu vida económica?

¿Cuál es el motor interno y 
externo de querer crear este 

producto?

¿Qué es para ti y para tu 
vida, un negocio rentable, 

viable y sostenible?

Enumera 3 valores de tu marca y sus porcentajes.

Descuentos y otros costes.

¿Qué expertise tienes tu 
para hacer todo esto?

¿Qué tipo de riqueza genera 
tu proyecto?

¿Qué conclusión sacas tú a 
partir de estos números?

¿Qué vas a hacer para 
conseguir estos objetivos de 

venta?

Productos importantes para 
potenciar
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¿Vas a hacer
descuentos?
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DONDE DEBEMOS LLEGAR

PLAN DE ACCIÓN

Precio final

Corto plazo
(3 meses)

Medio plazo
(6 meses)

Largo plazo
(1 año)


